
Onze 10 stappen voor een succesvolle verkoop: 

1. Een persoonlijk gesprek over jouw eigendom  
2. Een correcte prijszetting na schatting  
3. Een professionele fotoreportage  
4. Een opvallend verkoopbord om uw pand in de kijker te zetten 
5. Publicatie op onze eigen websites met méér dan 6.000 bezoekers per maand  
6. Publicaties op de belangrijkste vastgoedsites, doelgerichte advertenties via sociale 

media én advertenties in lokale reclamebladen 
7. Proactief opbellen van bestaande klanten uit ons ruim klantenbestand en op de 

hoogte brengen via direct mailing  
8. Verzorgen van rondleidingen met kandidaat-kopers 
9. Opvragen van alle nodige attesten 
10.Een correcte administratieve verwerking van uw dossier


